Facht agung REG ONALE CLUSTER
Er gebni sse des Wirkshops , Verl age*
Moderati on Di eter Becher / JOKER-Vertrieb

Der Workshop wurde | eider nicht von Verlegern besucht, trotz geringer
Betei | i gung war ei ne konstruktive Diskussion der Teil nehnmer noglich.
Am Bei spi el des Joker-Vertriebes (und Verlages) zeigte D. Becher
Migl i chkeiten, innerhalb des Netzwerkes Ansédtze zu kooperativen Arbeiten zu
ent wi ckel n.
- Die Situation der Verlage wird zunehnend durch di e Notwendi gkeit
besti mt, genei nsame Vertriebsstrukturen aufzubauen. D e wachsende
Abhéangi gkeit von GroRBkunden erfordert geneinsane Vertriebs, -und
Mar ket i ngmafRahmen.
- Ver| age sind Ansprechpartner und angew esen auf gute Autoren
Br ancheniber grei f ende Net zwer kaktivitaten sind fir Verlage auch heute
schon alltagliche Notwendigkeit. So liegt z.B. die Nutzung auch der
i nnerhal b des O usters befindlichen Produktionsstatten nahe.
- Migl i chkeiten der Kooperationen gibt es viele, wesentlich ist der
genei nsame Wlle zur Zusanmenarbeit.

Al's wesentlich wrde di e Frage angesehen: wel che Mtive bewegen die

Net zwer kbetei I i gt en, das Netzwerk zu nutzen? Kénnen sie ihre Interessen
formulieren?

Der Winsch nach einer Plattform auf der gemnei nsane Fragestellungen und Thenen
ei ngebracht werden kdnnen, wurde als wichtig beschrieben. Allein der

best ehende Stammt i sch reiche nicht aus.
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